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1.A declaracdo negocial recepticia considera-se eficaz ndo apenas quando é recebida pelo destinatério,
como ainda quando sé por sua culpa exclusiva ndo foi recebida, apreciada casuisticamente e na base do
especifico contexto contratual.

2. O contrato de concessdo comercial funda uma relacao de colaboracao estdvel, duradoura, de conteldo
multiplo, cuja execucdo implica, além do mais, a celebracao de futuros contratos, pelos quais o concedente
vende ao concessionario, para revenda, nos termos previamente estabelecidos, os bens que este se
obrigou a distribuir por sua conta e risco.

3. Em consequéncia da denlncia extemporanea do contrato de concessdo comercial imputdvel a Ré
concedente, tem acolhimento o pedido de indemnizacao do concessiondrio, na extensdao analdgica do
regime legal previsto para o contrato de agéncia, nao se justificando ainda que suporte os custos do stock
sobrante dos produtos que deixa de poder comercializar.

4. A atribuicdo da compensacdo/indemnizacédo ao concessionario nao decorre, “ipso facto”, da cessacdo do
contrato, estando o conceito indeterminado do “beneficio consideravel” - artigo 339, n1, al) b) do DL n?
178/86, de 3.07- sujeito ao preenchimento valorativo em cada caso concreto. Tal condicionante legal nao
se basta com um qualquer acréscimo de clientela ou outro beneficio para o principal, exigindo um juizo de
previsibilidade, no sentido de que a actividade do agente-concessiondrio proporciona ao concedente no

termo do contrato, vantagem com caracter de significado e notoriedade.

TEXTO INTEGRAL

Acordam os Juizes da 72 Seccao do Tribunal da Relacao de Lisboa
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I. RELATORIO

1. Da Accao

E..., S.A., com sede ...., intentou a presente accao declarativa, sob a forma de processo comum,
contra G... S.P.A., com sede na (....)Itdlia, pedindo que seja a mesma condenada a pagar-lhe a
quantia global de €161.289,50, acrescida dos juros de mora vencidos e vincendos,
correspondente a indemnizacao devida pela dentuncia sem o prazo de pré-aviso, a
indemnizacao por clientela, e ao valor do stock , por a Ré ter posto termo ao contrato de
agéncia exclusiva e representacao dos seus produtos em Portugal.

Alega, em suma, que no inicio do ano de 2004 celebrou com a Ré um contrato de concessao
comercial, em regime de exclusividade, o qual findou por vontade da Ré em 31 de dezembro de
2016, de acordo com a sua comunicacao, sem respeitar o aviso prévio de seis meses acordado
para a respectiva dentncia. Por forca da cessacao da relacao contratual em tais circunstancias,
a Autora sofreu elevados prejuizos, pela perda da clientela, deixou de auferir os bénus e ficou
com o stock de produtos, que ndao consegue vender e escoar, sendo que a Ré recusou a sua
devolucao.

Regularmente citada, a Ré contestou.

Invocou a caducidade do direito a que a Autora se arroga e impugnou a existéncia do vinculo
contratual nos termos alegados, pugnando, em sintese, pela sua absolvicao dos pedidos.
Prosseguidos os tramites da instancia, realizada a audiéncia de discussao e julgamento, foi
proferida sentenca que julgou a accao procedente, culminando no seguinte dispositivo:
«a)Condeno a Ré a pagar a Autora as quantias que se vier a apurar em sede de liquidacao
relativamente a indemnizacao por violacdao do prazo de pré-aviso, a indemnizacao de clientela
e por nao aceitacao de devolucao do stock, quantias essas a que acrescerao juros moratdérios, a
taxa comercial, contados desde a data de fixacao dos montantes indemnizatdrios e até efectivo
e integral pagamento; b)Custas a cargo da Ré, sem prejuizo do acerto que posteriormente vier
a ser efectuado em incidente de liquidacao. »

2. Do Recurso

2.1. Inconformada, a Ré interpos recurso da sentenca concluindo como se transcreve:

«1. Com efeito, salvo o devido respeito, entende o Recorrente que a sentenca proferida padece
de vicios que geram a sua nulidade, 2. Bem como, sem conceder, foram cometidos erros de
julgamento, mormente quanto a matéria de facto dada como provada e nao provada. 3. Assim,
sem prejuizo dos vicios da sentenca, impoe - se, igualmente, quanto a determinados factos,
decisao diferente da proferida, atendendo aos depoimentos destas testemunhas, pelo que o
presente recurso tera igualmente como ambito a impugnacdao da matéria de facto, nos termos
do artigo 6402 do CPC. 4. As questoes em apreco no presente recurso a saber se: a) tendo em
conta a prova produzida foram correctamente avaliados os factos como provados e nao
provados, b) bem como se é correcto concluir pela existéncia da obrigacao de a Recorrente
pagar a Recorrida uma indemnizacdao de clientela nos termos do disposto no art.2 33 do

Decreto-lei n.2 178/86, de 3 de Julho de 1986, bem como as demais parcelas indicadas na douta
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sentenca proferida pelo tribunal a quo. 5. Ora, a Recorrente, entende que se verifica a
existéncia de uma contradicao entre a fundamentacao da matéria de facto e a decisao final da
douta sentenca a quo, na parte em que condena a R., ora Recorrente, a proceder ao pagamento
de uma indemnizacao de clientela, constituindo uma nulidade prevista na alinea c) do n.2 1 do
artigo 615.2 do Cédigo de Processo Civil (artigo 668.2 do CPC em vigor até 1 de Setembro de
2013). 6. Com efeito, “nos casos abrangidos pelo artigo 668.2, n.2 1, c), ha um vicio real no
raciocinio do julgador: a fundamentacao aponta num sentido; a decisdao segue caminho oposto
ou, pelo menos, direccao diferente” (Prof. Antunes Varela e outros, Manual de Processo Civil,
pagina 690, referindo-se ao CPC em vigor até 1 de Setembro de 2013); e outros, Cédigo de
Processo Civil Anotado, volume 2.2, pagina 670). 7. A contradicdao entre a fundamentacao de
facto e a decisao tomada relativamente ao pedido formulado pela A., faz com a sentenca esteja
ferida na sua validade, na medida em que se encontra em objectiva e evidente oposicao com a
matéria de facto julgada como provada e a sua fundamentacdo, estando assim preenchido o
requisito imposto pelo art. 615.2, n.2 1, alinea c) do CPC, o que acarreta a nulidade da
sentenca. 8. Devendo consequentemente a presente sentenca ser declarada nula e substituida
por outra em que se extraia a conclusao de que o pedido formulado pela A. devera ser
declarado, nao provado por improcedente e consequentemente ser a R. absolvida dos pedidos.
9. Caso assim ndo se entenda, o que por mera hipétese se concebe, por padecer de erro de
julgamento devera ser substituida por outra em que se declare o pedido formulado pela A.
como improcedente, e consequentemente, ser a Ré absolvida do pagamento de indemnizacao
de clientela, devolucao de stock e prazo de dentncia. 10. Ora, salvo o devido respeito, nao
assiste razao ao Tribunal a quo, entendendo a Recorrente que nao é possivel concluir pelo
preenchimento do requisito previsto na alinea b) do art.2 33.2 do Decreto-Lei n.2 178/86, de 3
de Julho. 11. Da analise do art.2 33.2 do aludido diploma resulta que constituem pressupostos
cumulativos da atribuicao da indemnizacao de clientela: (i) a angariacao de novos clientes para
a outra parte ou aumento substancial do volume de negdcios com a clientela ja existente; (ii) a
existéncia de beneficio consideravel para o principal, apés a cessacao do contrato, da
actividade desenvolvida pelo agente; e (iii) o agente deixe de receber qualquer retribuicao por
contratos negociados ou concluidos, apdés a cessacao do contrato, com os referidos clientes.
12. Da simples andlise do regime legal é possivel constatar que, para que haja lugar a
indemnizacao de clientela, nao basta que o “agente”, durante a vigéncia do contrato, tenha
angariado novos clientes para o principal ou tenha aumentado substancialmente o seu volume
de negodcios, porquanto, tivesse sido essa a intencdo, e o legislador teria consagrado como
requisito de atribuicdao de indemnizacao de clientela unicamente o constante da alinea a). 13. O
fundamento da indemnizacao de clientela assenta precisamente no facto de se reconhecer que
a actividade desenvolvida pelo agente, durante a vigéncia do “contrato de agéncia”, e que
teve como resultado a angariacao de novos clientes ou o acréscimo substancial do volume de
negdcios, pode continuar a proporcionar ao principal, apdés a cessacdao do contrato, beneficios

consideraveis, sem que, cumulativamente, o agente receba qualquer remuneracao ou
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contrapartida por esses beneficios (al. c) do art.2 33.2). 14. Atenta a letra da lei e a ratio da
indemnizacao de clientela é, pois, necessdrio, para que a mesma seja atribuida, a existéncia de
beneficios para o principal, apdés a cessacao do contrato, sendo que o legislador foi mais longe,
exigindo, como requisito de atribuicdo da indemnizacdao de clientela, que esses beneficios
sejam consideraveis. 15. E, neste quadro, a demonstracao de quantos dos clientes angariados
pelo “agente” ou cujo volume de negdcios aquele impulsionou se mantiveram como clientes do
principal apds a cessacao do contrato e qual o volume de negdcios que aqueles representavam
antes da cessacao do contrato, sendo certo que a demonstracdao de tais factos incumbe ao
agente, porquanto estd em causa um facto constitutivo do seu direito (art.2 342.2, n.2 1, do
Coédigo Civil). 16. Atento o exposto, é manifesto que nao basta a alegacao e/ou prova de que a
Recorrente ou empresa terceira manteve alguns dos clientes angariados pelo “agente” e, como
tal, que o principal continuou a beneficiar da actividade desenvolvida por aquele apés a
cessacao do contrato, pois apenas se conhecendo o nimero de clientes que se mantiveram
como clientes do principal e o volume de negdcios por estes representado em momento
anterior a cessacao do contrato se pode, de acordo com um juizo de prognose, se concluir pela
probabilidade ou ndao da existéncia de um beneficio consideravel. 17. Com efeito, dos autos
nada a A, ora recorrida, demonstrou ou especificou quanto a quantos dos clientes angariados
pela Recorrente se mantiveram como clientes da Recorrente apds a cessacao do contrato e
qual o volume de negdcios por estes representado, ou seja, se estes efectuavam compras em
montante significativo ou, ao contrario, diminuto ou mesmo irrisério. 18. Alids, o que se provou
foi sim o contrario que a clientela ndao passou para a Ré, ora Recorrente. 19. Efectivamente,
ficou confirmado e deu o tribunal a quo como provado que a clientela ndo passou para a Ré e
neste caso ja tomou em consideracao o depoimento das testemunhas Elisa... e Juan..., pese
embora tenha desconsiderado estes depoimentos noutros pontos. 20. Acresce que ficou
também demonstrado que anteriormente a Ré, ora Recorrente ja tinha presenca em Portugal,
antes de encetar negociacoes com a A, ora Recorrida. 21. Era a Recorrida, na qualidade de
“agente” ou “concessiondrio”, que incumbia alegar e demonstrar os factos susceptiveis de
suportar um juizo de prognose quanto a manutencao dos beneficios e ao seu caracter
consideravel, enquanto facto constitutivo do seu direito (art.2 342.2, n.2 1, do Cédigo Civil,
Onus esse que a Recorrida ndo cumpriu). 22. Assim, por se tratar de um 6nus do “agente”,
mesmo em caso de incerteza quanto a prognose relativa a subsisténcia de beneficios ou ao seu
caracter considerdvel, é sempre o proéprio reconhecimento da existéncia do direito a
indemnizacao de clientela que deve ser posto em causa, decidindo o Tribunal contra o agente,
pois era a este quem incumbia a prova do beneficio consideravel. 23. O entendimento correcto
e o0 Unico compativel com a letra da lei e ratio da indemnizacao de clientela, por um lado, e com
as regras de reparticio do 6nus da prova, sendo que tivesse o mesmo sido seguido pelo
Tribunal a quo, nunca poderia este ter dado como preenchido o aludido requisito, por a
Recorrida nao ter logrado demonstrar, como lhe incumbia, factos que suportem a prognose

quanto ao caracter consideravel do beneficio a auferir pela Recorrente. 24. E também este o
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entendimento vertido no sumadrio dos Acdérdaos do Supremo Tribunal de Justica Processo:
1420/06.2TVLSB.L1.S, de 2/12/2013 e Processo: 2199/11.1TVLSB.L1.S1, com data de 12-03-
2015 (disponivel em www.dgsi.pt),.25. Pelo que ao decidir como decidiu o tribunal a quo, fez
uma errada interpretacao do disposto na alinea b) do art.2 33.2 do Decreto-Lei n.2 178/86, de 3
de Julho e artigo (art.?2 342.2, n.2 1, do Cdédigo Civil). 26. Consequentemente devera ser a
referida sentenca proferida substituida por outra que declare improcedente o pedido de
indemnizacao de clientela peticionado pela A, ora Recorrida e absolva a Ré, ora Recorrente de
tal pedido. 27. Igual deliberacao devera tomar-se relativamente ao pedido formulado referente
a devolucdao de stocks, e, como tal, declarando-se improcedente tal pedido e a Ré, ora
Recorrente, absolvida de tal pedido. 28. Ora, o tribunal a quo declarou que quanto ao stock
existente na Autora as testemunhas (...)confirmaram que num primeiro momento a (...) tinha
um stock seu que adquiria e que consistia num conjunto de produtos mais vendidos de modo a
que os clientes pudessem dispor de tais produtos de forma mais célere. 29. Posteriormente, a
Ré passou a impor que a Autora tivesse um stock (que acrescia ao stock que a Autora por si e
como entendia adquiria e mantinha), o que foi aceite pela Autora. 30. Na fundamentacao de
direito, declarou que a Autora (...) agiu em seu nome e por sua conta comprando os bens a
Ré/fornecedor para os revender aos seus clientes. 31.. Conclui que se a transferéncia para a
Autora dos riscos da comercializacao dos produtos, a Autora em regime de exclusividade
passou a assegurar a distribuicao e comercializacao de produtos da Ré, recebendo a Autora
prémios de venda. 32. Ora, desde logo, face a esta conclusao, desde logo o Tribunal a quo
deveria ter levado a matéria dada como provada o quesito 9 - A Autora adquiria em exclusivo
os produtos da Ré, depois revendia-os com as suas préoprias margens aos clientes finais. 33.
Mas mais, no que diz respeito a devolucao dos stocks, verifica-se assim, uma verdadeira
contradicdo ou mesmo uma omissdao de prontlncia relativamente ao tema, porquanto na
sentenca sub judice que nenhuma apreciacao é feita relativamente a exigéncia ou nao da
legitimidade para a A. peticionar a devolugao do stock. 34. O Tribunal a quo, olvidou-se de
verificar os elementos documentais que, no entender na Recorrente sao vitais e fulcrais para a
avaliacao deste tema. 35. Com efeito, os documentos juntos aos autos como doc. 1 e 2 com a
Contestacao e que ndao mereceram impugnacao por parte da A, ora Recorrida, sao claros
relativamente ao modo como se faria a devolucao de produtos em stock por parte da A. (cfr.
Doc 1, pagina 25, 26 e 29 da Contestacdo e Doc. 2) 36. Acresce que, mais uma vez, nada
alegou, nada juntou, nada esclareceu a A, ora recorrida, a respeito de que stocks se estava a
falar, nem uma descricao, nem uma factura, apenas tendo ficado indicado que seria referente a
2014. 37. 38. Deste modo, salvo o devido respeito, o tribunal a quo apenas deu como provado
que a Ré ora recorrente nao aceitou a devolucao dos stocks, nada mais a este respeito tendo
sido invocado ou demonstrado pela A, ora Recorrida, sendo que o 6nus de especificacdao e
prova a ela competia. 39. Por conseguinte e face ao exposto claro resulta que incorreu até em
excesso de prontincia, porquanto nao se verificou, salvo o devido respeito, a cabal alegacdo

por parte da A, ora Recorrida, sobre os factos constitutivos do seu direito a devolucao do stock,
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nao podendo, salvo o devido respeito o tribunal a considerar que é matéria a determinar
posteriormente. 38. Deste modo, salvo o devido respeito, o tribunal a quo apenas deu como
provado que a Ré ora recorrente nao aceitou a devolucao dos stocks, nada mais a este respeito
tendo sido invocado ou demonstrado pela A, ora Recorrida, sendo que o 6nus de especificacao
e prova a ela competia. 39. Por conseguinte e face ao exposto claro resulta que incorreu até em
excesso de pronuncia, porquanto nao se verificou, salvo o devido respeito, a cabal alegacdo
por parte da A, ora Recorrida, sobre os factos constitutivos do seu direito a devolucao do stock,
nao podendo, salvo o devido respeito o tribunal a considerar que é matéria a determinar
posteriormente. 40. De facto, caso assim ndao se entenda, verifica-se que o Tribunal a quo
incorreu em manifesto erro de julgamento, ao considerar e condenar a Ré em pedido genérico
a liquidar pela A, em sede de incidente de liquidacdo de sentenca, no que diz respeito a
condenacao da Ré, ora Recorrente, a devolucao dos stocks. 41. Por outro lado, a Ré, ora
Recorrente entende que, salvo o devido respeito, houve erro de julgamento por parte do
Tribunal a quo relativamente a inclusao do Ponto 7 e 12, nos factos dados como nao provados,
devendo os mesmos, sim, ser dado como provados. 42. Com efeito, se é verdade que o
depoimento do (...) se mostrou coerente, também o mesmo apenas recaiu sobre parte factual
daquilo que se discutiu no processo sub Judice. 43. Deste modo, as unicas duas testemunhas
inquiridas que se mantiveram e mantém quer na A, quer na Ré, sao, respectivamente, os Srs.
(...).44. mesma teve, em consonancia até com os depoimentos prestados pelos (...), um
depoimento coerente e claro, a respeito das relacoes contratuais estabelecidas entre a A. e Ré
directamente. 45. No seu depoimento esclareceu a instancia da mandataria da Ré, ora
Recorrente, entre os minutos 34:12 a 37:00 do seu depoimento que “Os acordos comerciais
feitos pela G... eram contratos anuais até 31 de Dezembro, com 6 meses para terminar” e
depois entre o “minuto 37:20 até 38:43” que “eram sempre contratos novos” e que “a G...
apenas trabalhava com contratos escritos” 46. Mais referiu, entre os minutos 39: e 43:00 do
seu depoimento que “o ultimo contrato escrito que houve com a G... [que eram assinados pelo
Presidente/CEO] era datado de 2012”. 47. Ora, este depoimento vai de encontro também ao
que os Sr..... vieram indicar nos seus depoimentos. 48. Ou seja, salvo o devido respeito, de
todo o conjugado, verifica-se que resulta inequivoco que no que tange a Ré, pessoa juridica
distinta da M... que nao é parte na presente accao, os contratos, pese embora tenham sido
renovados até 2012, eram celebrados com a Ré, ora Recorrente, por escrito e anualmente. 49.
A realidade dos factos é que a carta que se encontra junta aos autos, conforme indicado na
Contestacao resulta de uma cépia e o registo nao refere qualquer morada, apenas
mencionando “G...”. 50. Desta forma, onerar a Ré, como indicou o tribunal a quo na sua
fundamentacao com a prova do facto negativo é manifestamente impossivel de fazer. 51. Do
depoimento da testemunha,..., que trabalha para a G.... e que é a responsavel pelo arquivo da
correspondéncia e que explicou os procedimentos em caso de recepcdao da mesma, resultou o
seu total desconhecimento quanto a existéncia da carta. 52. Deste modo, face a conjugacao da

prova documental e a testemunhal produzida a este respeito, claro resulta que o facto indicado
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sob a alinea T) dos factos dados como provados “A autora comunicou a Ré, por carta datada de
9 de Junho de 2017, que pretendia receber a indemnizacao de clientela deveria ter sido dado
como nao provado. 53. Tratando-se de uma declaracao recepticia, ndao havendo prova do seu
efectivo conhecimento por parte da Ré, ora Recorrente, nao podera produzir os efeitos
previstos no n2 4 do artigo 332 da Lei n? 113/93 54. No entendimento da Ré, ora recorrente,
concluiu erradamente o Tribunal a quo, salvo o devido respeito, que duvidas ndao existem que a
carta foi enviada pela Autora e foi recebida pela Ré. Por nao ter resultado de nenhum dos
depoimentos, mormente do Sr. Ramon Carneros no dia 28 de Novembro de 2020, gravada, nem
da Sra. Elisa que alguma vez tenham tomado conhecimento desta carta. 55. Neste ponto,
importaria, portanto que fosse dado como nao provado o Ponto T) ou pelo menos modificado
para “A A. redigiu uma carta datada de 09 de Junho de 2017 que pretendia a indemnizacao de
clientela”. 56. Claro resulta que o direito que se arroga a A. caducou, pois, ja ha muito e
principalmente em data anterior bastante anterior a 31 de Dezembro de 2016. 57. Pelo que, a
data do envio da carta, isto é, em 1 de Junho de 2017, ja nao poderia a A exercer qualquer
pretensao indemnizatdria, ao abrigo do disposto no artigo 332, n.2 4 do DL n.2 178/86, por ter
caducado ha muito o seu direito - o que ademais se rejeita existir ou ter existido perante a Ré.
58. Isto porque, deveria ter sido levado a matéria declarada por provada o quesito indicado na
alinea 7. “Entre 2004 e 2013 entre Autora e Ré foi negociado todos os anos um compromisso de
aquisicao, para revenda, em exclusivo, a novos clientes, de produtos da Ré pela Autora, ou
seja, em cada ano era negociado um acordo comercial entre Autora e Ré, com a duracao de um
ano apenas, entre 01 de Janeiro de até 31 de Dezembro. 59. Duvidas nao subsistiram e todos
os depoimentos foram coincidentes nesse sentido que as negociacdes e acordos entre Ré, ora
Recorrente e A, ora Recorrida, apenas ocorreram enquanto o Sr. ... foi trabalhador da Ré, ora
recorrente. 60. Também o depoimento do Sr. ...., no dia 28 de Novembro de 2020, entre os min
20:00 e 25:00 foi claro em indicar que, Em representacao da Mt..., estabeleceu novas condicoées
contratuais para o ano de 2014 com a T..., através de um e-mail enviado, que foram acordados
na reuniao. 61. Deste modo, duvidas nao podem subsistir, pois, que tudo o que posteriormente
a 2014 o que veio a ocorrer nao pode, nem deve ser assacado a Ré, pese embora o Tribunal a
quo - o0 que se rejeita - entenda que a Mt..., S.A actuou enquanto representante (agente) da Ré.
62. Nao se pode, salvo o devido respeito, inferir como o fez o tribunal a quo no documento
junto a folhas 83 verso da existéncia de tais poderes de representacao o facto de a testemunha
- ... - comunicou a T..., Lda que o acordo estalecido entre esta e a Ré era para manter nas
condicOes ja existentes, o que significa que, por um lado, esse acordo existia e, por outro, que
J.. possuia poderes de representacao da Ré. 63. A unica situacao a que se adere é a conclusao
que o tribunal a quo retira de que “se J... ndao possuia, conforme disse, poderes de
representacao da Ré (nao tendo o Tribunal ficado convicto quanto a esta situacao) entdo
também nao podia, como fez, por termo ao contrato [existente com a Ré]. 64. Mais, claramente
a testemunha ... indicou também no seu depoimento, entre os minutos 38:00 a 59:00 que

“Mantiveram uma reuniao no dia 5 de Dezembro de 2016 e que face ao decréscimo de vendas,
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foi decidido terminar a relacao comercial” e que “a T.. aceitou”, 65. Mais a frente questionado
se teve mais algum contacto da T..., referiu claramente que “Nao“ e ainda questionado sobre a
recepcao de alguma comunicacao no ano de 2017 ou algum contacto da T...s também referiu,
assertivamente, no min. 50:00 a 51:00 do seu depoimento, que “Nao” 66. Face ao exposto,
resulta assim um erro de julgamento por parte do tribunal a quo no sentido de ter incluido nos
factos dados como nao provados o quesito 12, devendo o mesmo ter sido levado a matéria
dada como provada. 67. As modificacoes na matéria dada como provada e ndao provada que
deveriam ocorrer no entendimento da Ré, ora recorrente, levam pois a que deva a sentenca
sub judice ser revogada e consequentemente, em face da nova factualidade, decorre que dever
ser a Ré Recorrente absolvida de todos os pedidos, mormente o de indemnizacao por falta de
aviso prévio peticionado pela A, ora Recorrida, Termos em que, devera ser dado provimento ao
recurso e, em consequéncia, revogada a decisao proferida pelo douto Tribunal a quo,
proferindo-se Acérdao que absolva a Ré, ora recorrente de todos os pedidos, assim se fazendo
a costumada JUSTICA!»

*

2.2. A Autora apresentou contra-alegacées nas quais concluiu, em sintese, pelo infundado da
apelacao da Ré, pugnando pela subsisténcia do julgado.

2.3. Na mesma peca, interpds ainda recurso subordinado, concluindo:

« Quanto ao Recurso subordinado: X) Com fundamento na prova documental e nos
depoimentos das testemunhas Pedro..., Rafael... e Giultiano... deve ser alterada a resposta
dada a matéria da al. V) e dos pontos 2, 3, 4, 5 e 6 da sentenca, conforme resulta da prova e se
propoe: V) "Os clientes da Ré designados como K.A. (key acount) mesmos ndao angariados pela
Autora, mas sim da Ré eram depois comercializados pela A., na qualidade de representante
exclusivo da Grani... para serem facturados e gerarem os montantes constantes dos pontos 2,
3, 4 e 6 da sentencga”. - ponto 2 - Provado que a clientela angariada passou diretamente para a
Ré ou para o representante da Ré, sendo que todas as intencées de compra passavam a ser
efetuadas por outra entidade designada pela Ré; (iii) - ponto 3 - Provado que o volume de
negocios realizado e facturado pela A. de produtos Grani... nos ultimos 5 anos do contrato foi
de 1.118.432,00; (iv)- ponto 4 - Provado que " Nos anos de 2012 a 2016 a margem de lucro
bruta da A. foi de € 65.474,00"; (v)- ponto 5 - Provado que os stocks/ existéncias a que alude a
alinea 5) foram impostos pela Ré/Recorrente; (vi)- ponto 6 - Provado que o material em stock
nao retomado valorizado em € 87.183,00 a partir do momento em que a A. deixou de ser
representante da marca e o material se foi progressivamente descontinuando e a A./Recorrente
passou a ter dificuldades em escoar esse produto no mercado nacional constituindo prejuizo
sério por estar em stock no seu armazém, a ocupar espaco sem ser comercializado. Assim
decidindo farao V. Exa a costumada Justica.»

A Ré nao apresentou resposta.

*

Questao prévia
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A sentenca impugnada julgou integralmente procedente a accao e condenou a Ré a pagar a
Autora os quantitativos monetarios, a liquidar em execucao de sentenca, correspondentes a
cada um dos pedidos formulados, a saber - a indemnizacao por clientela, a indemnizacao por
dentncia do contrato sem pré-aviso e, a indemnizacao por recusa na devolucao do stock.

A Autora motivou o recurso subordinado, em ordem a reapreciacdo da matéria de facto
constante dos pontos V) dos factos provados e, ndao provados sob os pontos 2)3)4)5) e 6) da
sentenca - “A Recorrente subordinada, considera também que a matéria destes pontos deve
ser dada como provada, pois, dela resulta o apuramento dos montantes facturados e
reclamados nos autos que determinam o critério e justificam os calculos para a indemnizacao
de clientela a que se sente com direito.”

Podendo surgir a duvida sobre o pleno ganho de causa alcancado pela Autora e, da eventual
perspectiva da impugnacdao dos fundamentos de facto de que dissentiu, no ambito da
ampliacdo do objecto do recurso de apelacao interposto pela Ré - artigo 6362 do Cédigo de
Processo Civil, concluimos que sua pretensao recursiva é alcancavel através da interposicao do
recurso subordinado, conforme a minudenciada disciplina legal prevista no artigo 6332 do
Codigo de Processo Civil.

Com efeito, tendo aquela formulado um pedido de condenacao em quantitativo certo, que
assim ficara sujeito a aléa da instrucdao e prova de outro processo que lhe compete
impulsionar, verificou-se resultado parcialmente desfavoravel a Autora.

A condicao base do recurso subordinado- artigo 6332, n21 do Cédigo de Processo Civil - assenta
no decaimento na decisao proferida para ambas as partes, sendo que uma delas podera optar
por nao recorrer, caso a contraparte também assim proceda, ou, caso recorra, também assim
proceder, nao prescindindo entdao de impugnar a parte que lhe é desfavoravel.

Abordando a questao do recurso subordinado, no actual Cédigo de Processo Civil, elucida
Antdénio Santos Abrantes Geraldes.[1]

«(...) ficando vencidas ambas as partes quanto ao objecto do processo, o decaimento de cada
uma sera apreciado nos termos gerais, tendo em conta a posicao assumida e o resultado final
da accao. Consequentemente, de acordo com as regras gerais, cada uma tem legitimidade para
interpor recurso, o qual sera apreciado e tramitado com total autonomia.(...)Em funcao das
circunstancias, a impugnacdao das decisdes pode apresentar-se sob alguma das seguintes
formas:- Recurso interposto pelo autor, por sucumbéncia total ou parcial na accao;- Recurso
interposto pelo réu, por procedéncia total ou parcial na accao;- Recurso independente e
paralelos interpostos pelo autor e pelo réu, por decaimento parcial na accao e na defesa,
respectivamente;- Recurso principal interposto por uma das partes, por decaimento parcial na
accao ou na defesa, seguido de recurso subordinado interposto pela contraparte que incide
sobre o segmento decisério em que ficou vencida; (...).»

E esta a ratio do recurso subordinado, facultando a parte confrontar o Tribunal ad quem com a
impugnacao da decisao recorrida, com vista a alteracao do resultado no segmento que lhe foi

desfavoravel, o que na situacao ajuizada se reconduz a iliquidez do quantitativo indemnizatério
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que reclamou da Ré.

3.0bjecto do recurso -tema decisério

Sao as conclusoes de recurso que delimitam a esfera de actuacao do tribunal ad quem- artigos
6352, n23 a 5 e 6392, n21, do Cdédigo de Processo Civil - salvo em sede da qualificacao juridica
dos factos, ou relativamente a questées de conhecimento oficioso, nao podendo ainda
conhecer de questdées novas; o tribunal de recurso nao esta igualmente adstrito a apreciacao
de todos os argumentos recursivos, debatendo apenas os que se mostrem relevantes para o
conhecimento do recurso, e nao resultem prejudicados pela solucao preconizada - artigos
608.2, n.2 2, do CPC, ex vi do artigo 663.2, n.2 2, do mesmo diploma.

Donde, seguindo as conclusdes da Ré apelante, cabera apreciar, se em consequéncia da
relacao comercial que vigorou inter- partes e, o termo imposto por decisao unilateral da Ré, é
de reconhecer a Autora o direito de indemnizacao por auséncia do pré-aviso, de indemnizacao
por clientela e, por recusa de devolucao de stock.

Desiderato que suscita a abordagem dos seguintes tépicos recursivos: Nulidade da sentenca
por contradicao entre os fundamentos e a decisdao; Impugnacdao da matéria de facto;
Qualificacao do contrato de concessao comercial, na modalidade de contrato de distribuicao; A
dentncia sem o pré-aviso na aplicacao do regime legal do Contrato de Agéncia; Os requisitos
positivos estabelecidos no artigo 332 , n21 do Decreto Lei n2 178/86, de 03 de julho para a
atribuicdo a indemnizacao por clientela; A densificacao do conceito de beneficio consideravel
em interface com os factos provados.

Quanto ao recurso subordinado da Autora - impugnacao da matéria de facto.

Il. FUNDAMENTACAO

A. Os Factos

A sentenca considerou provado:

A) A Autora é uma sociedade comercial com sede em Portugal, cujo objecto social, entre outros,
é o comércio de fornecimento de diversos materiais de equipamento e decoracao de salas de
banho.

B) A Autora incorporou, através de fusao, a sociedade T..., S.A., pessoa colectiva n? ..., tendo
adquirido por esta via todo o activo e passivo desta sociedade.

C) A sociedade T..., S.A. tinha, entre outros, como objecto social a importacao e exportacao de
materiais de construcao civil e decoracao e prestacao de servicos técnicos a nivel da industria
da construcao civil.

D) A Ré é uma sociedade italiana que exerce actividade industrial de fabricacao de mosaico de
vidro para decoracao de interiores e revestimentos exteriores.

E )No inicio do ano de 2004 Autora e Ré acordaram que aquela ficaria
representante/concessiondria da marca e produtos da Ré em regime de exclusividade para
venda e distribuicao no territério portugués, sendo que tal contrato poderia ser denunciado
com a antecedéncia de seis meses antes do seu termo através de correio registado.

a

F ) Por forca desse acordo a Autora procedia a angariacao de clientes, promocao do
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conhecimento dos produtos da Ré em feiras, exposicées e outros eventos, organizava uma rede
de vendas e distribuicido e promovia e formava profissionalmente vendedores especificos na
area e na gama dos produtos.

G ) Mais ficou acordado que a Ré comercializava os seus produtos em territéorio portugués e
constituia a Autora como sua representante exclusiva para venda e distribuicio mediante
descontos nas compras e atribuicdo de um bdénus anual varidvel em funcao do volume de
compras realizado para revenda aos clientes/distribuidores.

H) Ainda no ambito do mencionado contrato/acordo, Autora e Ré, definiram entre si a
estratégia comercial para a angariacao, a publicidade e o marketing dos produtos Grani... no
mercado portugués.

1) Assim, a Autora procedia a encomenda dos produtos a Ré, importava-os e adquiria-os para
venda aos clientes angariados e dos trabalhos a realizar, procedia a revenda e distribuicao a
estes destinatdrios finais.

J) Para desenvolver e dar a conhecer a marca e os produtos da Ré, a Autora teve de realizar em
territério portugués um investimento de divulgacdo, promocao e marketing dos produtos
fabricados pela Ré.

L) A Autora estabeleceu objectivos comerciais anuais, os quais eram definidos e fixados sempre
com o acordo da Ré.

M) A Ré acompanhou sempre a actuacao comercial da Autora na concretizacao dos objectivos
previamente definidos e fixados, informando-a e negociando com ela novos precos e condicées
de venda.

N) A Autora angariou e fidelizou clientes e realizou projectos em todo o territério portugués.

O) Pelo menos até ao ano de 2014 verificou-se um aumento da fidelizacao da clientela e do
aumento de negdcios.

P) Desde o ano de 2004 e até 31 de Dezembro de 2016 a Ré comercializou e forneceu sempre
os seus produtos em Portugal por intermédio da Autora.

Q) Em Dezembro de 2016 a Autora deslocou-se a Valéncia para dar a conhecer a Ré, na pessoa
do seu representante espanhol, o projecto de fusao da T..., S.A. com a Autora, e nessa
deslocacao foi-lhe comunicado pela Ré, através do mesmo agente espanhol desta, que o acordo
celebrado com a Ré terminava no dia 31 desse més e ano - 31 de Dezembro de 2016 e desde
este dia a Autora cessou a representatividade e intermediacdo em territério portugués.

R) A Autora perdeu a intermediacao/representacao exclusiva que tinha e perdeu a clientela que
angariou deixando ainda de receber os bénus.

S) A Ré nao aceitou a devolucao/retoma dos produtos que a Autora tinha em stock/existéncias
e que constituem materiais descontinuados, tendo a Autora grande dificuldade em escoar e
vender tais produtos devido ao facto da Ré ja possuir em territério portugués outro
representante.

T) A Autora comunicou a Ré, por carta datada de 09 de Junho de 2017 que pretendia receber a

indemnizacao de clientela.
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U) Apds o ano de 2014 ocorreu uma diminuicdao de vendas e de resultados.

V) Os clientes da Ré designados como K.A. (key acount) nao sao clientes angariados pela
Autora, mas sim da Ré.

E, Nao Provado:

1 - A Ré impos a Autora que como contrapartida e pagamento dos prémios que estes fossem
pagos através de materiais que aquela tinha de ter em stock.

2 - A clientela a que alude a alinea N) passou directamente para a Ré.

3 - O volume de negécios realizado e facturado pela Autora de produtos G... atingia nos ultimos
cinco anos uma média de €1.000.000,00.

4 - Nos anos de 2012 a 2016 a margem de lucro da Autora foi em média de €65.474,00.5 - Os
stocks/existéncias a que alude a alinea S) foram impostos pela Ré como forma de pagamento.

6 - A nao devolucao/retoma a que alude a alinea S) causou um prejuizo a Autora no valor de
€87.183,00.

7 - Entre 2004 e 2013 entre Autora e Ré foi negociado todos os anos um compromisso de
aquisicao, para revenda, em exclusivo, a novos clientes, de produtos da Ré pela Autora, ou
seja, em cada ano era negociado um acordo comercial entre Autora e Ré, com a duracao de um
ano apenas, entre 01 de Janeiro de até 31 de Dezembro.

8 - A atribuicao de exclusividade a Autora apenas ocorreu nos acordos celebrados entre 2005 e
2012.

9 - A Autora adquiria em exclusivo os produtos da Ré, depois revendia-os com as suas préprias
margens aos clientes finais.

10 - A publicidade, marketing, campanhas e divulgacao desenvolvidas pela Autora eram
realizadas com a propria marca da Autora e ndao sob qualquer marca ou influéncia da Ré. 11 - A
Ré apenas se limitava a fornecer catdalogos dos produtos e a colaborar nas informacoes sobre
os seus produtos.

12 - Em 2013 Autora e Ré de mutuo acordo puseram termo ao contrato de exclusividade que
existia entre ambas.

B. O mérito do Recurso

1. Nulidades da sentenca

1.1. Contradicao entre a fundamentacao de facto e a decisao

Argumenta a apelante que se verifica contradicao entre a matéria de facto provada e a decisao
final, na parte em que condena a Recorrente a proceder ao pagamento de uma indemnizacao
de clientela; vicio que subsume a nulidade tipificada no artigo 6152, n2l1 al) c) do Cdédigo de
Processo Civil e motiva a anulacao do julgado.

Na sentenca, o tribunal a quo discorreu - «<No que diz respeito a indemnizacdo de clientela a
que alude o artigo 332 n2 1 da referida Lei, atenta a factualidade provada é entendimento
deste Tribunal que a Autora tem direito a haver da Ré uma indemnizacao. (...) é verdade que os
clientes angariados pela Autora nao passaram directamente para a Ré, mas sim para uma outra

sociedade - Gama Uno - com quem a Ré celebrou um contrato de representacao dos produtos
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da Ré para o territério portugués também em regime de exclusividade, o que necessariamente
levou a que os clientes angariados em Portugal pela Autora (que promoveu e divulgou os
produtos da Ré) quando quisessem comprar produtos da Ré teriam de se dirigir a sociedade
Gama Uno.»

Apreciemos.

A jurisprudéncia e a doutrina reiteram em unissono, que as nulidades da decisdo nao deverao
ser confundidas com eventuais erros de julgamento de que padeca o julgado.

No caso, a alegacao da apelante, s.d.r., incorre precisamente na sobredita confusao.

As nulidades da sentenca (errores in procedendo) sdao vicios de formacao ou atividade,
referentes a inteligibilidade, a estrutura ou aos limites da decisdao que comprometem a
regularidade do silogismo judiciario e ditam em consequéncia a sua anulacao; nada tendo que
ver com os invocaveis erros de julgamento acerca da matéria de facto ou matéria juridico -
conclusiva ( errores in iudicando), que implicardao a revogacao da decisao por estar
desconforme ao direito aplicavel.

De acordo com o disposto no artigo 6152, n2l1 al) c) do Cédigo de Processo Civil, verifica-se
nulidade da sentenca na situacao em que - “Os fundamentos estejam em oposicao com a
decisdo ou ocorra alguma ambiguidade ou obscuridade que torne a decisao ininteligivel.”
Apelando a licao de Amancio Ferreira - «a oposicao entre os fundamentos e a decisdao nao se
reconduz a uma errada subsuncao dos factos a norma juridica nem, tao pouco, a uma errada
interpretacao dela. Situacoes destas configuram-se como erro de julgamento, (...). Falando-se
da ocorréncia do aludido vicio apenas nas situacoes em que, a construcao da sentenca é
viciosa, uma vez que os fundamentos referidos pelo Juiz conduziriam necessariamente a uma
decisao de sentido oposto ou, pelo menos, de sentido diferente.» [2]

Ja Alberto dos Reis ensinava, «(...) quando os fundamentos estido em oposicao com a decisao, a
sentenca enferma de vicio légico que a compromete. A lei quer que o juiz justifique a sua
decisao. Como pode considerar-se justificada uma decisao que colide com os fundamentos em
que ostensivamente se apoia? (...)»; e, mais adianta, afirmando que tal sucede, «(...) quando os
fundamentos invocados pelo juiz conduziriam logicamente, ndao ao resultado expresso na
decisao, mas a resultado oposto.» [3]

Em igual sentido converge a jurisprudéncia - «O vicio a que se refere a primeira parte da al. c)
do n.2 1 do art. 615.2 do NCPC radica na desarmonia légica entre motivacao factico-juridica e a
decisao resultante de os fundamentos inculcarem um determinado sentido decisério e ser
proferido outro de sentido oposto ou, pelo menos, diversa. A obscuridade e a ambiguidade
mencionadas na segunda parte desse preceito verificam-se, respectivamente, quando alguma
passagem da decisdo seja ininteligivel ou quando se preste mais do que um sentido.» [4]

«A alegacao de uma contradicao entre os factos provados e a decisao consubstancia a alegacao
de um erro de julgamento e ndao da oposicao (incompatibilidade légica) entre os fundamentos e
a decisao que é pressuposto da nulidade prevista no artigo 615.2, n.2 1, al. c), 1.2 parte, do

CPC.» [5]
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Voltando a sentenca em apreco.

O Tribunal a quo partiu dos factos apurados e das inferéncias que deles retirou, para concluir
pela atribuicdao a Autora da indemnizacao de clientela, em aplicacao do disposto no artigo 33¢
do Decreto Lei n2 178/86, de 03 de Julho.

Isto é, a proposicao final (conclusdao) revela-se compativel com as proposicoes logicamente
antecedentes.

Nao se deteta, portanto, vicio na formacao da sua linha de raciocinio, ao reconhecer a Autora o
direito de indemnizacao por clientela, como consequéncia juridica, para a qual logica e
expressamente ajuizou apontarem os factos provados.

O inconformismo da apelante acerca da discrepancia que possa existir, porventura por a
factualidade provada ser insuficiente para suportar o pedido formulado, a luz da melhor
interpretacao do quadro normativo convocado, sustenta-se no denominado erro de julgamento,
que de resto invocou nos pontos 9. a 26. das suas conclusoées.

Donde, nao assiste razao a apelante; do eventual erro do ajuizamento decisério, cuidaremos de
seguida.

Improcede a nulidade.

1.2. Omissao de pronuncia e excesso de prontncia

No desenvolvimento da argumentacao em torno da questao da devolucao do stock - pontos 30
a 39. das conclusdes - a apelante aponta en passant a omissao de prontncia ou contradicao no
decidido, para mais adiante afirmar, sobre o mesmo tema, que houve excesso de prontncia.
Malgrado a menor inteligibilidade do excerto recursivo, retoma-se aqui a diferenca que se
afirmou, entre o erro vicio da decisao e o erro de julgamento.

O excesso de prontlincia e a omissdao de prontncia sao detonadores da nulidade da sentenca
tipificada no artigo 6152, n2 1, d), do Cédigo de Processo Civil.

Ocorrera na situaciao em que o tribunal conheca de questdoes que nao foram colocadas pelas
partes e, ndo sejam do conhecimento oficioso, e ou, que deixe se pronunciar sobre matéria
submetida a sua apreciacao e nao prejudicadas pela solucao dada a outras - artigo 6082, n22,
do Cédigo de Processo Civil.[6]

Por outro lado, o nao atendimento de um facto que se encontre provado, ou a consideracao de
algum facto que nao devesse ser atendido, ndo se traduzem em vicios de omissdao ou de
excesso de prontuncia, pois que tais factos nao constituem, por si, uma questao a resolver, no
sentido definido no artigo 6082, n2 2, do Cédigo de Processo Civil.

Ora, é patente que as questodes suscitadas pela apelante em torno da indemnizacao por recusa
de devolucdao do stock, gravitam em torno da eventual existéncia de contradicées, omissoes e
deficiéncia da matéria de facto ajuizada,[7] as quais, repete-se, sdo escrutinadas enquanto
erro de julgamento.

Sendo certo que, a modificacdao de factos submetidos ao principio da liberdade de julgamento
depende da iniciativa da parte interessada pela via da impugnacdao da decisao relativa a

matéria de facto, no contexto dos artigos 640.2 e 6362 do Cdédigo de Processo, ou por

14 /28
CONSELHO
REGIONAL DO

PORTO




E Direito
em Dia

intervencao oficiosa, dentro dos limites estritos do artigo 6622, n2l e n22 al.c) do mesmo
diploma legal. [8]

Finalmente, também nao se verifica a aludida “omissao de prontncia relativamente ao tema,
porquanto na sentenca sub judice que nenhuma apreciacao é feita relativamente a exigéncia
ou nao da legitimidade para a A. peticionar a devolucao do stock”.

Quanto a nulidade da decisao por omissao de prontncia, importa reter, que as determinacoes
impositivas na elaboracao da sentenca, pressupéem que o juiz se deva ocupar de questoes e
nao de argumentos, nao adstrito, portanto, a esgotar a analise dos argumentos das partes,
mas, apenas, a explicar e considerar todas as questées que devam ser conhecidas, ponderando
os argumentos na medida do necessario e suficiente- artigo 6082, n22, (12 parte) do Cédigo de
Processo Civil. [9]

O que vale dizer, que a nulidade da sentenca com fundamento na omissao de proniincia apenas
se verificara, conforme expendido pelo Supremo Tribunal de Justica «(...) se uma questao que
devia ser conhecida nessa peca processual nao teve qualquer tratamento, apreciacao ou
decisao (e cuja resolucao nao foi prejudicada pela solucao dada a outras).»[10]

Na sentenca, independe do parco desenvolvimento sobre este segmento do pedido,
considerou-se infundada a recusa da Ré em receber os produtos que a Autora tinha em stock,
como consequéncia da dentincia do contrato de concessao comercial.

*

Em suma, ndo ocorrem as nulidades apontadas pela apelante.

2. Erro do julgamento de facto

2.1. Os onus legais de impugnacao

A apelante observou em suficiéncia os énus legais da impugnacao da matéria de facto de modo
a viabilizar a reapreciacao pretendida por esta instancia.

No alinhamento do disposto nos artigos 6392, n2l1 e 6402, n2l1 e n22, do Cdédigo de Processo
Civil, identificou a matéria de facto, alegadamente afastada dos elementos probatodrios
documentais e assinalou os depoimentos das testemunhas com referéncia ao timing do registo
sonoro, com transcricao parcial, os quais, no seu entender, justificarao a alteracao e
aditamento da decisao de factos no sentido que propugna.

Na orientacdo reiterada pelo Supremo Tribunal de Justica quanto a afericdo do cumprimento
dos 6nus legais de impugnacao da matéria de facto, «(...) os aspectos de ordem formal devem
ser modelados em funcdao dos principios da proporcionalidade e da razoabilidade, dando-se
prevaléncia a dimensdao substancial sobre a estritamente formal. »[11]

No caso em apreco, nao se acolhe a reserva suscitada pela apelada, uma vez que a
intermediacao de intérprete em varios depoimentos, sugere a necessidade de auditar o registo
completo do depoimento. De qualquer modo, a fata da mencao do exacto ponto/passagem da
gravacao, pode ser colmatada pela transcricdo dos excertos do depoimento em que a
recorrente entende apoiar o seu ponto de vista.

2.2. Os Factos Impugnados
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A matéria factual é a seguinte:

Provado:

“T) A Autora comunicou a Ré, por carta datada de 09 de Junho de 2017 que pretendia receber a
indemnizacao de clientela.”

N&o provado:

“7 - Entre 2004 e 2013 entre Autora e Ré foi negociado todos os anos um compromisso de
aquisicao, para revenda, em exclusivo, a novos clientes, de produtos da Ré pela Autora, ou
seja, em cada ano era negociado um acordo comercial entre Autora e Ré, com a duracao de um
ano apenas, entre 01 de Janeiro de até 31 de Dezembro.”

“9 - A Autora adquiria em exclusivo os produtos da Ré, depois revendia-os com as suas
préprias margens aos clientes finais.”

“12 - Em 2013 Autora e Ré de mutuo acordo puseram termo ao contrato de exclusividade que
existia entre ambas.

No dizer da apelante, porque incorrectamente julgada, devera em alternativa a matéria de
facto constante dos pontos 7., 9. e 12 ser considerada provada, e o Facto T) devera merecer a
resposta de Nao Provado.

2.3. Reapreciacao

Em sinopse do litigio, atentemos na alegacao relevante das partes.

A Autora sustentou que desde 2004 foi representante exclusivo da comercializacao em
Portugal dos produtos fabricados pela Ré, que por sua iniciativa e sem respeito pelo pré-aviso,
fez cessar em Dezembro de 2016.

Pelo que, uma vez que a Ré nao observou o prazo de dentincia do contrato e, os avultados
prejuizos causados a Autora, na aplicacdo do regime legal do Contrato de Agéncia, e a
comunicacao do seu propdésito dirigida a Ré, pediu que seja a mesma condenada a indemniza-la
pela omissao do pré-aviso, pela perda da clientela e pelo stock de produtos que recusou.

A Ré impugnou o contrato configurado pela Autora, alegando que os acordos de revenda dos
seus produtos foram negociados em cada ano, sem atribuicao de exclusividade e, que a relacao
comercial terminou em 2013.

Para além dos infundados prejuizos invocados pelo final da relacao comercial, afirma nao ter
recebido qualquer comunicacao da Autora, invocando a caducidade do reclamado direito de
indemnizacao.

Ao que ora importa para a factualidade impugnada, o Tribunal a quo considerou provado, que
através de acordo definido em 2004, a Autora passou a concessionaria exclusiva da marca e
produtos fabricados pela Ré, para venda e distribuicao em Portugal e, que tal relacao comercial
perdurou até 31 de Dezembro de 2016- cfr. Pontos E) e P).

Na motivacao probatdria atendeu aos depoimentos prestados pelas testemunhas .... e, em
particular, ..., cuja relevancia destacou - “(...) era quem representava a Ré e foi quem celebrou
o acordo com a Autora. Esta testemunha esclareceu de modo cabal e de forma clara que esse

acordo se renovava automaticamente, todos os anos, a ndo ser que uma das partes o
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denunciasse antes do termo do contrato e antes do prazo acordado. Esclareceu ainda que a
Unica alteracao que existia anualmente eram os objectivos de vendas que eram fixados. (...) A
reforcar esta ideia que o contrato se renovava, caso nao fosse denunciado no prazo acordado,
anualmente temos o documento junto a folhas 83 verso, assinado pela testemunha }..., onde é
afirmado que o acordo assinado entre a Ré e a T.., Lda, bem como as condicoes existentes se
mantém, bem como o documento de folhas 86 onde é reafirmada a existéncia de
exclusividade.” (...) “Do depoimento da testemunha ... conjugado com o teor de folhas 18 verso
a 20 (encontrando-se a traducao de folhas 18 verso e 19 junta a folhas 102 e 102 verso) é
manifesto que a Autora remeteu a carta a Ré e que esta a recebeu. O que depois aconteceu a
essa carta, apds a chegada a sede da Ré, ndo se sabe. Por um lado, a testemunha ... disse que
essa carta seria remetida para a sociedade espanhola, sendo que quem estava a frente desta
sociedade era ..., que seria a pessoa competente para tomar conta da situacao a que se
reportava a carta.”

*

O que contrapde a Ré apelante ao juizo de credibilidade e verosimilhanca exposto na sentenca
recorrida?

O depoimento de ... que trabalha na Ré desde 2005, em alinhamento com os depoimentos
prestados pelas testemunhas ....

Ouvido o registo sonoro, afirma a testemunha ..., sem outro explicativo - “que os contratos com
a Autora eram anuais até 31 de Dezembro, com 6 meses para terminar.”

Pois bem, a fundamentacao prosseguida pelo Tribunal a quo encerra critério de afericao
apropriado aos factos, no respaldo do depoimento da testemunha .... Desenvolvendo um relato
coerente, elucidou os contornos e desenvolvimento da relacao comercial iniciada no ano de
2004, renovada automaticamente, pelo menos até 2014, altura em que deixou de desempenhar
funcdées na Ré. Quanto a vigéncia do contrato e os seus termos, a sua versao foi consentanea
com os depoimentos das testemunhas ..., pertencentes aos quadros da Autora, que
corroboraram ainda a continuacdo da ligacao comercial até 2016.

Desde logo, a testemunha ... protagonizou, em nome e representacao da Ré a celebracao do
contrato com a Autora, facultando uma descricao directa dos termos do acordo e dos
interesses comerciais reciprocos; enquanto a testemunha ..., e as testemunhas ..,
apresentaram uma versao indirecta, fazendo referéncia a um contrato escrito até 2012, mas
cujo teor, todavia, desconheciam.

A testemunha ..., que interveio na génese do contrato e acompanhou o seu desenvolvimento
até 2014, ja nao mantém ligacao profissional com a Ré, o que inculca completa liberdade e
isencao no depoimento, que de resto a apelante nao questionou.

Por outro lado, desvia-se da razdao e pratica comerciais, que as partes negociassem em cada
ano um novo acordo de comercializacdao exclusiva, fixando em simultaneo, o prazo de 6 meses
para a respectiva cessacao unilateral, o que garantiria afinal, a vigéncia segura e certa do

contrato por seis meses.
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Tal quadro, analisado sob as regras da experiéncia em casos semelhantes, redundaria em
permanente instabilidade na actuacao da Autora, que nao se coaduna com a economia da
relacao comercial de distribuicao exclusiva.

Recordamos que, a dentincia traduz em regra disposicao inserida nos contratos de execucao
duradoura, sem prazo previamente determinado, como meio privilegiado da respectiva
cessacao.

Envolvendo os termos do acordo em andlise, a angariacao de clientes e a implantacao de
técnicas de marketing e alocacao logistica a desenvolver pela Autora, com vista a afirmacao da
marca e ao incremento da venda dos produtos da Ré no mercado portugués, tal demanda
consolidacao duradoura de actuacao.

Afigura-se, pois, outrossim, verosimil que a revisao anual do acordo se prendia somente com os
objectivos de vendas a atingir, sujeitas a variantes, incluindo factores externos a relacao
contratual entre as partes.

Referindo a testemunha ... que a relacdao comercial entre as partes findou em 2013, por
referéncia a data do ultimo contrato escrito, passando entao a Autora a negociar com a
empresa Mt..., na qual trabalhava a testemunha ..., ndo se identificam elementos periféricos
para o efeito.

Acresce que, as incoeréncias sobre a questdo subsistem no depoimento da testemunha ..., que
balancou entre ter ou nao poderes de representacao da Ré, nao justificando os documentos de
fls.83 e 86, onde como representante daquela, comunicou a Autora que o contrato existente” é
para manter nos mesmos termos”. De notar também, que afirmando a testemunha, que em
2014 foi celebrado um novo contrato por um ano, a narrativa colide até com o alegado no
artigo 432 da contestacao, no sentido de que o contrato terminara (por mituo acordo) em
2013.

Por ultimo, nao se compreende que caso o contrato tivesse findado em 2013 (ou 2014/5?), a
Autora reunisse com o representante da Ré em dezembro de 2016, que lhe anunciou a cessacao
da relacao comercial para o final desse ano.

Acerca da falta da recepcdao pela Ré da carta da Autora de 9.06.2017, junta aos autos,
comunicando a intencao de receber a indemnizacao legal, o depoimento da testemunha ...,
secretdria da Ré, encarregue do tratamento e arquivamento da correspondéncia, nao se revela
suficiente para contrariar a presuncao juris tantum da recepcao pelo destinatario.

Nenhuma razao factica foi apresentada pela Ré que justifique a alegacao de que a referida
carta ndao chegou ao seu poder e conhecimento. A carta foi enviada pela Autora para o seu
endereco habitual da Ré e conforme registo dos CTT junto com a p.i. e foi entregue no local do
destinatario.

Em paralelismo com o disposto no artigo 2492 do Cdédigo de Processo Civil, comprovada a
expedicdo regular da carta para a sede da Ré, é de presumir a recepcao pela destinatdria,
posto que nao foram trazidos elementos que permitam inferir desvio ou extravio neste

itinerario.
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A declaracao negocial recipienda ou recepticia considera-se eficaz nao apenas quando é
recebida pelo destinatario, como ainda quando sé por sua culpa exclusiva nao foi
oportunamente recebida, cuja apreciacao deve ser feita casuisticamente e tendo na base o
especifico contexto contratual, tal como dispde o artigo 2242, n2 2, do Cédigo Civil.

Na senda da interpretacao de Pais de Vasconcelos, aquele dispositivo legal destina-se a
contrariar - «as praticas relativamente vulgares, por parte dos destinatarios de declaracoées
negociais e nao negociais, de se furtarem a recepcao das comunicacoes que lhe sao dirigidas»,
para adiante concluir, «(...) ser necessdrio demonstrar que, sem accao ou abstencao culposas
do declaratario, a declaracao teria sido recebida. A concretizacao deste regime nao dispensa
um juizo cuidadoso sobre a culpa, por parte do declaratdrio, no atraso ou nao recepcao da
declaracao.» [12]

Acerca da remessa de uma carta nestas circunstancias, interpela-nos Vaz Serra de forma
incisiva - «Quem envia uma carta a pessoa para o seu domicilio como ha-de saber se esta lhe
chegou ou nao ao conhecimento?...Seria um énus insuportavel para a vida juridica compelir o
declarante a pratica de todos os meios possiveis para fazer com que o destinatdario tomasse
conhecimento da declaracao.»[13]

No caso sub judice, estao em causa duas empresas com trato comercial que perdurava ha uma
década, proporcionando miltiplas comunicacées via postal, sem noticia de sobressalto no seu
normal fluxo; pelo que, mal se aceita que, a aludida especifica carta registada enviada pela da
Autora nao chegasse a efectiva recepcao e conhecimento dos administradores da Ré, sabendo
aquela de antemao da sua pertinéncia no exercicio do direito de indemnizacao pelo qual pugna.
A terminar.

E consabido que a modificacido da decisio da matéria de facto pelo Tribunal da Relacédo
concretiza-se, na situacao em que os meios de prova, sob a ponderacao de todas as
circunstancias, presente o principio da livre apreciacao da prova, a par das regras legais da
prova tarifada quanto a certos factos, conduzem a um resultado explicavel e diferente do
atingido pelo julgador de primeira instancia.[14]

Sob outra vertente, a apreciacao da prova vincula o tribunal a um conceito de probabilidade
légica - de evidence and inference- segundo um critério de probabilidade légica prevalecente,
ou seja, segundo o grau de confirmacao légica que os enunciados de facto obtém a partir das
provas disponiveis.

Neste conspecto, em face da andlise critica e autonoma da prova que se expos, concluimos que
nao ocorre motivo para a alteracdao do julgamento de facto, socobrando a impugnacao da
apelante.

2.4. Recurso Subordinado - Impugnacao da matéria de facto

A Autora impugnou a matéria de facto que o Tribunal a quo considerou nao provada nos pontos
2,3,4,5 e 6, e o ponto provado V.[15]

O seu dissentimento vai no sentido de que a prova produzida, permitir, desde ja, a fixacao do

quantitativo das indemnizac6es conforme peticionado e cujos montantes indica na conclusao X.
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Sustenta que, a factualidade em referéncia devera ser alterada no sentido probatdério oposto
ao ajuizado na sentenca, alicercando o seu ponto de vista na reapreciacao dos documentos
juntos e, nos depoimentos prestados pelas testemunhas ...... , que mereceram credibilidade ao
tribunal na fundamentacao de outra matéria de facto.

Ou seja, s.d.r., limita-se a substituir a “sua conviccdao “a do julgador sobre os factos.

Na verdade, tal como concluiu o Tribunal o quo na motivacdo da matéria de facto, a amplitude
dos negodcios realizados no decurso do contrato de concessao, os lucros alcancados e ora
frustrados, e, a dimensao e caracteristicas do stock recusado, nao ficou demonstrada através
de elemento de prova apto a atestar os sobreditos valores.

A testemunha .... ndao explicitou os valores indicados na peticao, por referéncia ao documento
junto, remetido com a carta enderecada a Ré. Ora, a natureza dos factos aconselharia para o
juizo de suficiente credibilidade acerca desses valores, o suporte contabilistico demonstrativo,
0 que nao sucedeu.

O mesmo se diga, no que respeita aos denominados clientes Key, tépico que o conjunto dos
depoimentos prestados nao conseguiu convencer da sua afinidade com a actividade da
concessionaria.

Improcede, em consequéncia a impugnacao da Autora, socobrando o recurso subordinado.

3.Do Direito aplicado

Aqui chegados e improcedentes os segmentos recursivos ante analisados, cabera resolver a
questao residual suscitada pela Ré apelante, segundo a qual, na admissao da factualidade
provada, a sentenca errou ao reconhecer a Autora o direito de indemnizacao de clientela, nao
estando verificado o requisito exigido do “beneficio consideravel” e previsto na alinea b) do
artigo 33.2, n21, do Decreto-Lei n.2 178/86, de 3 de Julho.

3.1. Na sentenca

Estabilizada a fundamentacao de facto, resultou assente que a relacao contratual entre as
partes se desenvolveu através de um acordo duradouro iniciado em 2004, pelo qual a Autora
representava em regime de exclusividade os produtos fabricados pela Ré no territério nacional,
promovendo pelos seus meios a divulgacao da marca e a angariacao dos clientes, a quem
revendia os produtos adquiridos aquela, na prossecucao do desenvolvimento do volume de
negdcios de ambas as partes.

Em Dezembro de 2016, o representante legal da Ré comunicou a Autora que a relacdo
comercial terminaria a partir de 31 de Dezembro.

A Autora fez entao saber a Ré, através da carta enviada em 9.06.2017, que iria exercer o
direito de indemnizacdao, consonante com o regime do contrato de agéncia, em razao da
denuncia do contrato efectuada sem o devido pré-aviso de seis meses.

Na sentenca recorrida qualificou-se o contrato celebrado entre as partes como de concessao
comercial, renovado sucessivamente.

Mais se entendeu que, a Autora intentou em tempo a accao destinada a ser indemnizada pela

Ré pela dentincia do contrato e improcedente a excepcao da caducidade.
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Vindo a concluir, que em consequéncia da dentuncia do contrato de concessao comercial, por
razao imputavel a Ré, na aplicacao analégica do regime legal definido para o contrato de
agéncia, fica obrigada a indemnizar a Autora - i) pelos danos provocados pela dentincia nao
precedida do pré-aviso estipulado, ii) pelo direito de indemnizacao de clientela, tendo a Ré
beneficiado do incremento no numero de clientes e no volume de vendas verificado ao longo
dos anos em que vigorou o contrato iii) bem como pela recusa na aceitacao do stock; sendo os
valores indemnizatérios no montante a liquidar em execucao de sentenca.

3.2. Caracterizacao da relacdao contratual; o contrato de distribuicao- concessdao comercial.

A apelante ndo dissentiu da qualificacao juridica do contrato de concessao comercial
/distribuicao.

Perante os factos provados, entendemos, igualmente, que o contrato outorgado entre as
partes é subsumivel a figura do contrato de concessao comercial.

Sendo abundante a literatura quanto ao tratamento conceptual deste contrato inominado,
sobrelevam-se como elementos definidores da concessao comercial - o caracter duradouro; a
actuacao auténoma do concessionadrio-distribuidor , que assume o risco de comercializacao;
constituindo o seu objecto mediato os bens produzidos ou distribuidos pelo concedente; e as
obrigacées reciprocas de celebrarem, no futuro, sucessivos contratos de venda e de compra
dos produtos; e, o dever de revenda por parte do concessionario dos produtos, por norma em
regime de exclusividade.

Entendimento perfilhado pela doutrina proeminente e amplamente citada, entre outros,
Antdnio Pinto Monteiro, Maria Helena Brito, Menezes Cordeiro, e José Engracia Antunes.[16]

No dominio jurisprudencial acolhem-se idénticos tracos definidores do contrato de distribuicao
-concessao comercial.

«0 contrato de distribuiciao comercial é um negdcio juridico bilateral (contrato) mediante o qual
uma das partes, o distribuidor, se vincula a adquirir a outra parte, o principal (produtor ou
importador-fornecedor), uma quantidade de bens comerciais para posterior colocacao no
mercado numa certa area e por sua conta e risco. A concessao comercial é um dos contratos da
distribuicao comercial, ao lado da agéncia e do franchising, pelo qual o concessionario se
obriga a comprar certa quantidade de produto e a revendé-lo durante certo periodo de
tempo.»[17]

3.3. O regime legal do Contrato de Agéncia; a dentincia e o pré-aviso

O contrato de concessao comercial rege-se pelo seu clausulado e, na falta de tipificacdo legal,
pelas normas legais dos contratos em geral e, em particular, de acordo com a orientacao
doutrinal e jurisprudencial de ha muito sedimentada, dada a similitude das figuras contratuais,
é de aplicar por analogia o regime legal do Contrato de Agéncia, previsto no DL n.2 178/86, de
3 de Julho, actualizado pelo DL n2 118/93, de 13 de Abril.[18]

Concretamente, no tépico a apreciar, quanto aos efeitos da cessacdao do contrato por exercicio
discricionario de uma das partes, através da denuncia.

a

A dentincia consiste na comunicacdo da vontade de uma das partes, feita a contraparte,
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manifestando a vontade de cessar o vinculo obrigacional duradouro, sendo que no contrato de
concessao comercial- por aplicacao analdgica do regime do contrato de agéncia, esta sujeito a
pré-aviso, conforme estatuido no artigo 282 do DL n2 178/86, de 3 de Julho.

Estando assente que a Ré concedente ndao comunicou a dentncia no prazo contratual
convencionado, tem acolhimento o pedido formulado pela Autora de indemnizacao pelos danos
causados, na decorréncia do estatuido nos artigos 282, n2l e n23 e 292 do diploma legal em
referéncia, conforme reconhecido na sentenca.

De outra banda, verificada a ilicitude da denuncia do contrato, pressuposto da
responsabilidade contratual da Ré - artigos 4832 e 7982 do Cddigo Civil- finda a
comercializacao desenvolvida pela Autora, nao se justifica que suporte os custos do stock
sobrante que nao ira revender.

Donde, provado que a Ré recusou a devolucao dos produtos, que a Autora comprou para
satisfacdo do objecto do contrato findo, devera ser ressarcida na medida correspondente,
conforme reconhecido na sentenca.

4.1. A indemnizacao de clientela; requisitos legais

Neste particular efeito da dentncia, também a doutrina maioritaria,[19] e a jurisprudéncia
predominante dos tribunais superiores,[20] vém adoptando posicdo favoravel a extensao
analdgica ao contrato de concessao comercial do regime tipificado no contrato de agéncia.
Sustentando-se em sintese, que a semelhanca do que sucede com o agente, a extincdao do
contrato de concessao comercial, podera merecer a atribuicao da indemnizacao de clientela ao
concessionario, desde que da transmissdao do universo de clientes o concedente alcance
beneficios.

Entendimento de principio que acompanhamos, no pressuposto de que em certo tipo de
contratos de distribuicido, como o de concessao comercial, podera justificar-se no final da
relacdo, a compensacao do concessiondrio pela mais valia da actividade que desenvolveu, em
extensao analdégica do prevenido no ambito do direito de indemnizacao de clientela do agente,
nos termos definidos no artigo 332 do diploma legal que se vem a mencionar.

Epigrafado de “Indemnizacao de clientela “, disp6e no seu n2l1 (para o que ora importa ) - “Sem
prejuizo de qualquer outra indemnizacdo a que haja lugar, nos termos das disposicoes
anteriores, o agente tem direito, apés a cessacdao do contrato, a uma indemnizacdo de
clientela, desde que sejam preenchidos, cumulativamente, os requisitos seguintes: a) O agente
tenha angariado novos clientes para a outra parte ou aumentado substancialmente o volume
de negodcios com a clientela ja existentes; b) A outra parte venha a beneficiar
consideravelmente, apdés a cessacao do contrato, da actividade desenvolvida pelo agente; c) O
agente deixe de receber qualquer retribuicao por contratos negociados ou concluidos, apdés a
cessacao do contrato, com os clientes referidos na alinea a).”

4.2. O beneficio consideravel; conceito indeterminado

Tracado o brevissimo enquadramento dogmatico e legal da questdo final que nos ocupa,

importa indagar da adequacao e suficiéncia dos factos apurados para o preenchimento do
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quadro legal do reconhecimento do direito de indemnizacao de clientela que a Autora reclama
em juizo.

A sentenca recorrida concluiu pelo seu reconhecimento; a Ré apelante poe em causa a
verificacdo da condicionante do beneficio considerdavel para a Ré, em resultado da actividade
desenvolvida pela Autora durante a vigéncia da concessao comercial.

Por facilidade na exposicao, antecipa-se que, em nossa apreciacao, assiste razao a apelante.
Com efeito, perante a matéria factual provada e agora estabilizada, ndao nos parece possivel
formular o juizo de prognose, no sentido de considerar que a Ré venha a beneficiar
consideravelmente da atividade desenvolvida pela Autora.

Vejamos.

Ndo parece oferecer duvida, que na melhor interpretacao do preceito legal convocado, os
requisitos positivos enunciados nas alineas a) b) e c) do n21 do artigo 332 do DL n2 178/86, de 3
de Julho, traduzem exigéncias de verificacdo cumulativa.

O que se deve entender como o - concedente venha a “beneficiar consideravelmente”, apés a
cessacao do contrato, da actividade desenvolvida pela concessionaria?

Estamos perante o denominado conceito indeterminado, sujeito ao preenchimento valorativo
do intérprete e aplicador da norma em cada caso concreto.

Retira-se do relatério preambular do DL 178/86 de 3 de julho acerca da indemnizacdo de
clientela - «trata-se na sua esséncia, de uma indemnizacao destinada a compensar o agente
dos proveitos de que, apds a cessacao do contrato, podera continuar a usufruir a outra parte,
como decorréncia da actividade desenvolvida por aquele.»

Elucida o Supremo Tribunal de Justica, no seu Acdérdiao de 16.06.2009 - «O beneficio
consideravel a que a lei se refere é um conceito indeterminado, carecido de preenchimento
valorativo, e reportado, predominantemente, aos negoécios concluidos depois do contrato
deixar de vigorar, ndo sendo de exigir que se tenha registado um beneficio no patriménio do
principal, jd que basta um juizo de prognose sobre a verosimilhanca, a probabilidade da
concretizacao desse beneficio ou vantagem.»[21]

Mas, que tipo de beneficio é exigivel, um qualquer beneficio?!

Propendemos para considerar, que em face da letra da lei e da razao teleoldgica do preceito,
que da actividade do agente-concessionario ser previsivel proporcionar ao concedente no
termo do contrato, vantagem que revista caracter de significado e notoriedade. [22]

Na licdo de Menezes Leitao , acerca da exigéncia compreendida na al. b) do artigo 33.2 n21-
«Trata-se de um pressuposto essencial, ja que o fundamento da indemnizacao de clientela é o
facto de a actividade do agente, embora enquadrada numa relacao contratual duradoura,
poder ter efeitos benéficos para a outra parte(..)».[23]

Sublinhando a consideracdao do beneficio consideravel que ha-de resultar para o principal -
concedente, expende de modo inciso, Carlos Lacerda Barata:[24] «Naturalmente que ndao é
qualquer acréscimo de clientela ou qualquer beneficio que dai resulte para o principal que

justificara a atribuicao ao agente de uma "indemnizacao" de clientela; tera de se tratar de um
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acréscimo e de um beneficio de proporcoes minimamente relevantes para o efeito: um
acréscimo "substancial" do volume de negécios do principal (cf. al. a)), donde resulte para este
um beneficio "consideravel" (cf. al. b). Cabera aqui, a actividade jurisprudencial a cuidada
concretizacao dos conceitos indeterminados utilizados pelo legislador».

Na jurisprudéncia, entre outros, tenha-se em boa nota o expendido no sumario do Acérdao do
Supremo Tribunal de Justica de 25-09-2003 : «O referido direito do agente depende da alegacao
e da prova por ele de factos relativos a sua angariacao de novos clientes ou do aumento
substancial do volume de negodcios com os ja existentes, e do beneficio consideravel para o
principal, apdés a cessacao do contrato, da actividade por si desenvolvida, ou do nao
recebimento de retribuicio por contratos negociados ou concluidos apés a cessacao do
contrato com os referidos clientes.»[25]

De igual modo, no tocante a afericao e consolidacao do requisito do beneficio consideravel para
o principal-concessionario pontifica o Acérdao do Supremo Tribunal de Justica de 2.12.2013:
[26]

«0 concessionadrio, que inicia atividade de distribuicio de determinado produto supostamente
nao distribuido anteriormente num determinado territério, para demonstrar que a outra parte
beneficiou consideravelmente, apds a cessacdao do contrato, da atividade por si desenvolvida,
tem de socorrer-se dos elementos que resultam da atividade que desempenhou -revenda dos
produtos adquiridos - a luz dos objetivos propostos no contrato de concessao comercial, pois a
comparacao com os elementos existentes apenas se pode estabelecer quando exista atividade
anterior geradora de clientela.»

4.3. A situacao ajuizada

Atentemos entdo nos factos provados e que importam neste ambito, e que sao os que constam
dos pontos N, O, P, R e U: A Autora angariou e fidelizou clientes e realizou projectos em todo o
territério portugués; pelo menos até ao ano de 2014; verificou-se um aumento da fidelizacdo
da clientela e do aumento de negdcios; desde o ano de 2004 e até 31 de Dezembro de 2016 a
Ré comercializou e forneceu sempre os seus produtos em Portugal por intermédio da Autora.

O primeiro, segundo e ultimo facto, preenchem exclusivamente a base factual do requisito
estabelecido na alinea a). do artigo 332, n21 do citado diploma legal. O terceiro anuncia apenas
o regime de exclusividade do contrato de concessao comercial.

Ora, os factos provados ndao fornecem indicadores com o minimo substanciacdao em ordem a
poder extrapolar, que o papel desenvolvido pela Autora durante o contrato, apds o seu termo,
havera de proporcionar beneficio considerdvel para a Ré.

O apelo a presuncoes judiciais revela-se desde logo inoperante perante a insuficiéncia factual
recolhida, ndao permitindo formular um juizo de prognose sobre a repercussao positiva e
lucrativa adveniente para a Ré, contraente principal em consequéncia do contrato cessado com
a Autora.

Estamos em sintonia quando se afirma na sentenca que, “a indemnizacao de clientela” nao

exige a prova de prejuizos pelo agente-concessionario, constituindo uma compensacao pelo
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esforco empreendido.

Todavia, a qualificacdao do direito sob essa veste nao redunda na atribuicao “ipso facto”, da
compensacao/indemnizacao ao concessionario - agente.

Importa que aquele prove, como se disse, cumulativamente, os requisitos das alineas a), b) e c)
do n2l artigo 332, e ao que ora se discute, em particular que gracas a accao que desenvolveu,
na medida em que o concedente principal continue a aproveitar-se dos frutos, avantajando
beneficio consideravel.

Dos factos apurados, s. d.r, revela-se invidvel extrair o progndstico de que a actividade
desenvolvida pela Autora implicou um beneficio consideravel para a Ré. Nao sendo sequer
possivel testar o volume de facturacdo em qualquer dos anos de vigéncia do contrato de
concessao exclusiva entre as partes, incluindo o periodo final de cinco anos.

Veja-se ainda que na hipotese de aceitar que da mera circunstancia de a Autora ter sido
revendedora exclusiva dos produtos da Ré por longo periodo, prever-se algum ganho ou
vantagem na continuacdao do mercado em Portugal, em sentido contrario, ficou também
provado que a partir de 2014 as vendas diminuiram.

Ressalta-se ainda que, tendo uma da testemunha aludido, que a Ré passou para outra empresa
a representacao dos seus produtos em Portugal, conforme consta da fundamentacao de facto,
tal factualidade nao consta dos factos provados.

Em concreto e, designadamente se, a nova concessiondria veio a contactar e integrar na sua
carteira os clientes que a Autora angariou durante a concessao, ou se, a Ré continuou a vender
os seus produtos, com favorecimento notodrio pela actividade que a Autora empreendera em
prol da divulgacao da marca e ampliacao da sua revenda.

A matéria de facto provada é manifestamente omissa, designadamente, na delimitacdao das
vendas efectuadas pela Autora ao longo do contrato ou no ultimo periodo de vigéncia, para
poder aferir, de par com o tipo de produto e demais circunstancias, o previsivel grau de
fidelizacao dos clientes e da sua transposicao para a Ré.

E, se é razoavel prever, que algum dos clientes fidelizados a marca da Ré pela Autora no
territério nacional, continuem a adquirir os produtos, directamente aquela ou por intermediario
de concessiondrio nomeado, tal ndao fundamenta, por si s6, a prognose de que correspondera a
obtencdo de beneficio consideravel, dentro do quadro factual limitado na situacao subjudice.
Doravante, essa factualidade nao se compagina com a conclusdao, segundo a qual a actividade
desenvolvida pela Autora, na nova estratégia comercial da Ré, lhe proporcionaria ganhos ou
beneficio consideraveis.

Desconhecendo-se em completo qual a dimensao do mercado angariado pela Autora e, o
volume da facturacdao quanto a aquisicao e revenda dos produtos da Ré, ndo é possivel
extrapolar o juizo de probabilidade futura - em que grau seja- no tocante ao ganho
consideravel da Ré alcancado em resultado da actividade pretérita da Autora.

Surpreende ademais, conforme evidenciado em casos paralelos, que a Autora nao tenha

documentado cabalmente o volume de negécio -facturacao/ lucros durante o contrato, ou pelos
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menos, no ultimo periodo de vigéncia, através dos dados da sua contabilidade, de facil alcance.
Pelo que, s.d.r., nao acompanhamos o Tribunal a quo na atribuicdo a Autora da indemnizacao
de clientela, ao concluir na fundamentacdao - «No que diz respeito a perda de clientela
angariada é manifesto que quanto aos produtos Grani... e a sua venda a Autora perdeu os
clientes que angariou e a quem vendeu e vendia em Portugal os produtos da Ré em
exclusividade (..).»

Cremos que, 0 recurso ao mecanismo da liquidacdao em execucao de sentenca nao se destina a
superar o desiderato. [27]

Mostra-se indispensavel a prévia demonstracao e substanciacdo factual dos requisitos
positivos do reconhecimento do direito de indemnizacao de clientela, que sao os definidos no
artigo 332, n2l, especificamente, a probabilidade do beneficio consideravel para a Ré, em
resultado da actividade desenvolvida pela Autora, condicionante estatuida na alinea b).

No passo subsequente, verificados os requisitos legais da atribuicdo ao concessionario da dita
compensacao, poderia, entao, na falta de elementos, funcionar a ulteriora liquidacao para
determinacao do valor da indemnizacao.

Ora, como se viu os factos apurados nao viabilizam a quantificacdo ou caracterizacdao da
clientela de que a Ré poderia continuar a beneficiar, de forma a estabelecer a prognose de que
teve um beneficio consideravel, apdos a cessacdao do contrato em decorréncia da actividade
desenvolvida pela Autora, conforme é requisito da alinea b) do n2l do artigo? 33,
determinativo na atribuicao da indemnizacao de clientela.

Em conclusao, nao logrando a Autora fazer prova do requisito previsto do beneficio
consideravel, constitutivo da atribuicao do direito de indemnizacao por clientela, tera que
improceder nessa parte a sua pretensao.

Procedem nesse segmento as conclusdes da Ré apelante.

11I.DECISAO

Pelo exposto, acordam os Juizes deste Tribunal da Relacdo em julgar parcialmente procedente
a apelacao da Ré, e improcedente o recurso subordinado da Autora, e em consequéncia,
revogam a sentenca, na parte em que condenou a Ré a pagar a Autora a indemnizacao por
clientela no quantitativo a liquidar em execucao de sentenca, mantendo no restante o julgado.
*

As custas do recurso principal sao da responsabilidade da Ré, na proporcao do decaimento; as

custas do recurso subordinado sao a cargo da Autora.

Lisboa, 22 de Junho de 2021
ISABEL SALGADO
CONCEICAO SAAVEDRA
CRISTINA COELHO
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[1] In Recursos no Novo Cédigo de Processo Civil, 32 Edicdao, 2016, Almedina, pags. 82 e segs.
[2] In Manual de Recursos em Processo Civil, 92 edicdo, pag. 56.

[3] In CPC anotado, Il, pag. pag. 151.

[4] Cfr exemplificadamente o. Acérddao do ST) de 2.06.2016 no Proc 781/11.6TBMT).L1. S1,
disponivel in www.dgsi.pt.

[5] Cf. Acérdao do STJ, de 7.11.2019, no Proc. 30202/16.1YIPRT.L1. S1, in www.dgsi.pt.

[6] Isto é, que os termos da decisdao e os seus fundamentos, nao estejam insitos ou
relacionados com o pedido formulado, e se situem para la do geral e abstratamente permitido
pela lei e que de antemado possa e deva ser conhecido ou perspectivado como sendo possivel; e
no caso de omissao de pronuncia deixe o julgador de apreciar e decidir as questées de fundo
de facto e de direito e com relevancia no quadro do litigio.

[7] Conforme evidencia, vg. na passagem seguinte das s/conclusdes “34. O Tribunal a quo,
olvidou-se de verificar os elementos documentais que, no entender na Recorrente sao vitais e
fulcrais para a avaliacao deste tema. 35. Com efeito, os documentos juntos aos autos como
doc. 1 e 2 com a Contestacao e que nao mereceram impugnacao por parte da A, ora recorrida,
sao claros relativamente ao modo como se faria a devolucao de produtos em stock por parte da
A. (cfr. Doc 1, pagina 25, 26 e 29 da Contestacao e Doc. 2) 36. Acresce que, mais uma vez, nada
alegou, nada juntou, nada esclareceu a A, ora recorrida, a respeito de que stocks se estava a
falar, nem uma descricao, nem uma factura, apenas tendo ficado indicado que seria referente a
2014. 37.”

[8] Cfr. a propdsito o Acordao do Supremo Tribunal de Justica de 23.03.17 no proc.
7095/10.7TBMTS.P1. S1, in. www.dgsi.pt

[9] Cfr. a propdsito A. Geraldes, P. Pimenta e L. Sousa in CPC anotado, |,22edicdao, pag.764, e
v.g. os arestos ali citados proferidos pelo ST) de 27.03.14 in proc.555/2002 e de 23.01.2019 no
proc.4568/13, disponiveis in www-dgsi.pt.

[10] Cfr. o recente Acdérdao do Supremo Tribunal de Justica de 4.06.2019, proc-
651/15.0T8BJA.E1. S1, disponivel in www-dgsi.pt

[11] V.g. no Acérdao do STJ 10-12-2020, no Proc. 274/17.8T8AVR.P1l. S1, disponivel in
www.dgsi.pt.

[12] In Teoria Geral do Direito Civil, 62 ed., pags. 457 e 458.

[13] In Provas, BMJ, 1032, pag.32.

[14] Cfr., exemplificadamente Abrantes Geraldes in Recursos no Novo Cédigo de Processo Civil,
2017, pag. 155 a 159.

[15] Conforme fls.51 e 79 e 80 das contra-alegacoes.

[16] Cfr. respectivamente nas obras seguintes - in Contratos de Distribuicao Comercial -
Relatério, 2009, pag. 110 e seguintes, in O Contrato de Concessao Comercial, pag. 54 e
seguintes e 179 a 184; in Manual de Direito Comercial, 2007, pag. 678; in Direito dos Contratos
Comerciais, pag. 446/447; e, in Os Contratos de Distribuicido Comercial, pag. 19- 24;

[17] Cfr. v.g. Acérdao do Supremo Tribunal de Justica de 24.05. 2018 no Proc n.?
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1212/12.0TBSTS.P1.S1, disponivel in, www.dgsi.pt.; e na doutrina, entre outros, Menezes
Cordeiro, in Manual de Direito Comercial, 2007, pagina 678.

[18] Na prossecucao do principio da autonomia privada - artigo 405.2 do Cédigo Civil -e ndo
dispondo as clausulas estabelecida quanto a todas as incidéncias implicadas pelo acordo, o
regime do contrato nominado com que tenha mais afinidade, conforme o disposto no artigo
10.2 do Cédigo Civil, e, principios legais estabelecidos para a generalidade dos contratos.

[19] Cfr. exemplificadamente José Engracio Antunes, na obra ja citada, pagina 23, e também
Menezes Cordeiro na obra referida, pdag. pagina 514. Em sentido dissonante da aplicacao
analdgica do regime do contrato de agéncia, Ferreira Pinto, in Contratos de Distribuicdao - Da
tutela do distribuidor integrado em face da cessacdao do vinculo, Universidade Catdlica
Editoram, 2013, paginas 724 e seg., defendendo em alternativa, a possibilidade de sob certas
condicdes, o concessionario ter direito a uma indemnizacao por investimentos.

[20] Cfr. entre outros, o Acérdao do Supremo Tribunal de Justica de 13.09.2007 -Proc. n.2
07B1958, e Acérdao do ST) de 9. 07..2015 ja anteriormente indicado, in, www.dgsi.pt.in,
www.dgsi.pt.

[21] Disponivel in www.dgsi.pt

[22] Entre outros, neste sentido cfr. o Acérdao do Tribunal da Relacao de Lisboa de 25-10-2016,
proferido nesta seccdo, e, o Acéordao do Tribunal da Relacao do Porto de 24-01-2018 no proc.
19656/15.3T8PRT.P1, disponiveis in www.dgsi.pt.

[23] In A Indemnizacao de Clientela do Contrato de Agéncia, pag. 52.

[24] In AnotacOes ao Novo Regime do Contrato de Agéncia, 1994, pag. 82.

[25] No proc. 03B2244, disponivel in www.dgsi.pt; também no mesmo sentido o Acdérdao do
Tribunal da Relacao de Lisboa e desta seccdao de2013-10-01, no proc4189/09-7 in jurisprudéncia
DR.

[26] No proc .1420/06.2TVLSB.L1.S, in www.dgsi.pt.

[27] O que é necessdrio é que se prove a existéncia da obrigacao, uma vez que aquilo que pode
ser relegado para posterior liquidacdao, ao abrigo do disposto no artigo 6092, n22 do CPC,
compreende apenas o objecto ou a quantidade dessa obrigacao. (artigo 3592, n2l1) e nao a
existéncia da propria obrigacao - porque esta, constitui o pressuposto necessario para que seja

proferida uma decisdao condenatdria e tem que ser previamente demonstrada.

Fonte: http://www.dgsi.pt
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